
元気配信
元気とやる気のあなたに

人が成長するには、物事が上手く行っている時ではなく、失敗した時に、その事をやり遂げる事により、人は成長します。
不平や不満をいくら言っても、アイデアやヒントや知恵は出て来ません。
目標を立て、失敗した事に対しての、解決策を考え、勇気を持って、100％障害を乗り越える為の信念と行動を継続する事が、あなたを
大きく成長させます。
大多数の人が、上手くいかないのは、その物事をやり遂げるという、粘り強さが欠如しているのです。
最後まで目標に向かって、諦めず行動しましょう。

荒金

元気配信
元気とやる気のあなたに

支払手形は発行しない(自殺行為)
しかし、支払手形の資産調達は埋蔵金とは異なり、発行するとお金を生み出す打ち出の小槌のように錯覚してコントロールが利かなくなり
ます。
手形決済は売上上昇期には何ともなくても、下降しだすと手形決済日に追われることになり、倒産の危機に陥るのです。不渡り手形2回目
で倒産です。ましてや商取引が発生しない融通手形にだけは絶対に手を出さないことです。
当社は支払手形は、絶対に出しません。

荒金

 

https://ta-k.co.jp/aragane/754/
https://ta-k.co.jp/aragane/757/
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少額手形の禁止(50万以内)
初回の取引や信用度ランク、取引金額が少額の場合は、受取手形を断固拒否すべきです。無理して受取手形で売上を上げ、後で不渡りにな
れば、何のための商売か？になります。
受取手形も売掛金も同じです。受取手形が月商の何ヶ月分あるのか、当社は常に確認をして、減少させる様にしてます。又、手形があり、
信用度ランクの低い会社は、取引を停止させてます。
皆様も理解と協力を。

荒金

元気配信
元気とやる気のあなたに
当社は営業社員に守らせるべき自社の売掛金回収ルールが、あいまいになっていました。ルールがあっても、守らせようとする執念が講じ
られてなかったのです。「客あっての商売、売上！売上！売上！」などと言い訳をして、平気でルールを破ります。
現金回収があれば売掛金は減るはずです。また、相手先の信用度、あるいは金額高によっては掛売上を受けないという回収条件とします。
そのためには常に顧客をランク付けすることです。
売掛金の回収の遅れは営業トラブルも要因です、管理職が早く報告を受け早めに面倒を処理することが肝要です。問題を先送りをして遅ら
せれば遅らせるほど回収エネルギーが要ります。
当社も以前はそうでしたが、今後は徹底して、優良会社にします。
皆様も協力をして下さい。

社長

https://ta-k.co.jp/aragane/758/
https://ta-k.co.jp/aragane/759/
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先に代償を払い、後に成果が出る。
やり遂げたい事があるのなら、その成果に合う、いや、それ以上の対価なり、努力なり、時間を費やす必要がある。
野球で成功したいなら、毎日素振りを何百回やり、相撲で成功したいなら、しこを毎日何百回踏む。
毎日繰り返し、練習する事です。
家が欲しいなら、仕事に没頭して、お金を貯めるのです。経費の無駄遣いを止めるのです。
人との付き合いも同じです。まず、相手に与えてないのに、相手が何にもしてくれないと、文句を言う人がいますが、
相手から信用される為には、こちらが先に相手にギブ(与える)事が大切なのです。
大多数の人は、それを忘れて、努力をしなく、成果を得ようとしますが、それでは成果が出ません。
代償を払わず、成果が出たとしたら、それはたまたまだと思い、その何倍も努力する事が大切なのです。

荒金
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楽観的に行動し、うじうじしない。
あなたが失敗したり、上手くいかない時に、めそめそしたり、くよくよしても、良い事は無い。
自分を責めないで、落ち込まないで、上手くいっていない時ほど、明るく考え、行動し、『上手くいっている時は、何で上手くいったのか、
反省とチェックをして下さい』
私は経営を45年間やってますが、苦しくて、どうしようも無い時がありました。その時私の友人2人、経営難で自殺をしました。
その時、私は思いました。持っている物を全て捨てれば良いじゃないか。生まれた時は丸裸。又、母からも言われました。『生きちょるだ
けで丸儲け』それを聞いて、新しいエネルギーが溢れ、次の目標に向かって進みました。そして今の私があるのです。

荒金

 

https://ta-k.co.jp/aragane/760/
https://ta-k.co.jp/aragane/761/
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お金が無い会社は、首が無いのも同じ
お金が無いのは、赤字より最悪だ。赤字でも資金が回れば、会社は潰れない。その代表例が東電やJRや銀行だ。
何故か？お金があるからだ。国家からも借りられるからだ。
私達、中小企業は入金は収益。出ていく金は経費にさせないで、資産に計上させて国家は税金を掛ける。
減価償却費も長くして税金を取ろうとする。お客様が倒産したら、資金が回らなくなって、中小企業は黒字倒産をする。
又、在庫も棚卸資産になる。それも利益として税務署より見られ、税金を払ってしまう。その後で取引先が倒産しても、税金は戻ってこな
い。
だから、資金(入金(現金))は大切なのだ。

荒金

 

元気配信
現状は今までの自分の行動の結果
自分の人生は自分で選びます
前進するか、後退するかも自分の意思で行動出来ます。
今のあなたは、過去の結果です。私の経営計画書『8-9最後の勝負は運』の中に書いていますが、どういう言葉を発するか、どういう行
動を起こすか、どういう人と付き合うか、成長する為にどういう師を持つか、どういう夢を見るかそして実現するか。今現在のあなたの行
動で(情報・知恵・健康)今後の20年後が決まります。
将来の為に一歩必ず前に進みましょう。荒金
 

https://ta-k.co.jp/aragane/762/
https://ta-k.co.jp/aragane/764/
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人は順調な時よりも、挫折や失敗により成長する。
人は上手くいっている時は、反省をしない。
逆境になった時に、成長します。
人前で上手く話せない人は、上手く話す必要はありません。大きな声で一生懸命話す努力と練習をするのです。
自分らしく、誇張せず楽しく他人に分かりやすく誠心誠意、話続けるのです。
そして、質問にも丁重に答えるのです。
そうすると皆の前で堂々と話せる様になります。
以前、バブルがありました。日本全体が驕っていました。当社の社員も全員が浮足立っていました。
私は、上手くいく事は長続きしないと、売上が過去最高の時に頭を丸め、5年間研修をし続け、どん底を味わいました。
だから、今があるのです。今を最悪と思い、明日に最善を尽くせ。

荒金
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元気とやる気のあなたに
他責から自責へ、誰かのせいと言わない事。
私が上手く仕事を出来ないのは、上司のせいだ。自分が仲間と上手くやれないのは、友達のせいだ。
上手くいっていない人は、その事を人や社会のせいにする。今あなたの周囲は、あなたが作り出している事なのだ。
相手が挨拶しない。あなたが笑顔で先に挨拶すれば良いのだ。
全ては自分が源、そうすれば自分の環境やムードや結果(成果)まで変えられます。
全て自分が自責(源)という考え方をすれば自分が周囲を変えられる大きな力を持っている事に気づくでしょう。

荒金

 

https://ta-k.co.jp/aragane/765/
https://ta-k.co.jp/aragane/766/

