
元気配信
元気とやる気のあなたに
あなたの起す行動が全てあなたの接する人に、影響を与えます。
もし全力でベストを尽くす事をやり続ければ、どんな展開になっても全力でベストを尽くす事が出来ます。
私は社員研修を行いますが、常にプラス思考で話すようにしてます。マイナス思考で話す事も出来ますが、常にプラス思考を目指します。
私のホームページ、「コップの水」の中に、喉が渇いた時に、コップの水を見た時、もう半分しかないのかと思ったら不満(－思考)、ま
だ半分もあると思ったら勇気と希望が湧くんだよな(＋思考)。
私はギフトをお送りする時に、必ずメッセージカードを付けます。そうすると、お客様の反応が何十倍になって返ってきます。私共の感動
がまさにそうです。お客様の名入りダイレクトメールも、入れると入れないでは何十倍も違います。
常にお客様の事を想い、手まめ口まめで動きましょう。あなたのお客様に対する小さな努力が他の社員の意欲を高める事に成功するのです。

荒金
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私は、すぐやる、今やる、全てやると言っているが、何でも思いついたら考えも無しにやれと言っているのではない。まず30秒ぐらい考
えて、どうすれば効率よく行動を出来るか考えて欲しいのだ。
散歩のついでに富士山に登った人はいないと私は言うが、まず小さな目標に向かってすぐ行動する事だ。行動している途中で、自分の周り
に見えていたものが変わってくる。それは自分が進んでいるからだ。つまり成長しているのだと思う。
もともと無理だとか、出来ないと思ったものが、行動する事によって、糸口が見えてきたり、やり方が分かってきたり、自分をサポートし
てくれる人が出てきたり、回りの環境が変わってくる。
だから考えすぎて行動しないでやめる事を決めた人は、成果が出ないのだ。
100回考えるならば、1回実行出来る事を考えてやりましょう。
あなたのすぐやる行動力を応援します。

荒金

https://ta-k.co.jp/aragane/849/
https://ta-k.co.jp/aragane/456/
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私の経営計画書(1990年頃)に、大事な事は捨て去る事だと書いている。
いらないものは捨てる、いるものは捨てない、今が一番。
過去の思い出にすがって生きるより、今そして、未来を大切にして行動する。
不動産、いらなければ思い切って半値で売る。必要になったら2倍で買えばいい。
物品は捨てる基準を決める。一定量、そして期間、捨てたら後悔をしない事。いるなら新品を買えばいい。
例えば机の上にいっぱいものがあると、次の行動に移る時の時間がかかる。
よく社員の中には、10年以上前の本を取っておいて、捨てればというと、いつか見るかもしれないという人がいる。もし大事なものがあ
れば、その中から1冊か2冊取っておけばいいのだ。
ビルリフォーム協同組合には、20年前の本がまだ残っている。
それを見ているのを見た事は無かった。
あなたもいらないものは捨てましょう。

荒金
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経営計画書に3Sの実行というページがあるが、
1)スピード(Speed)
まず始めよ、まず実行。1％の教育と99％の実施。
№1を作る。企業にとっての最大の財産は、市場占有率。

2)システム(System)
1回実行した事は、マニュアルにする。
書式を考え、今までより速く楽に仕事が出来る事が条件。
(お礼状の出し方や、電話受けのシステム他)

https://ta-k.co.jp/aragane/454/
https://ta-k.co.jp/aragane/458/


3)シンプル(Simple)
難しく考えない。分かりやすくて誰にも出来る事が重要。
これが3Sの基本である。
あなたもスピード、システム、シンプル、この実施を必ずやって下さい。(第45期経営計画書5-10より)

荒金
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私はすぐやる事を1番にかかげています。
何故ならば、勝負は最初の出だしで80パーセント決まります。
明日やる事は前日の夜に（成功へのシナリオ、業務メモ）
よく朝やりますという人間がいますが、それは流れ作業、目の前に来たのをやろうとする。
優先順位も無くて思い付きで仕事をする。
仕事の出来ない人の特徴だが、そのうち頭がパニックになり、それもこれもやらなければならない。と言って動きが止まってしまう。出来
ない人の悪い癖は、その当日予定を立てる人だ。
私は1週間前、1ヶ月前、1年前の予定を立てて行動しているから、会社9社、社員役360人を指導出来るのだ。
皆さんも最低1日前、1週間前の予定を作り行動出来るよう、癖を作りましょう。

荒金
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物事を行う為には
「すぐやる」
どこが重要でどこが無駄かを喜んで、早く簡単に仕事をする。

https://ta-k.co.jp/aragane/459/
https://ta-k.co.jp/aragane/461/


「今やる」
無駄な仕事をせず、重点を掴み、1秒でも早く終わらせる。
仕事を抱え込まない。
「すべてやる」
何でもかんでも付属資料を多数つければいいのではない。
箇条書きに書いたレポート1枚で前に進める為の結論、又は代案が自分で出せないとダメなのです。
一生懸命やりました、でもダメでしたでは結果が出せない人間となります。
結果を出せる出せる人間に成長しましょう。

荒金
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広告に投資するということ
マーケティングという仕組を動かしていくうえで最も大切なことは、最初に出た利益を宣伝に投資することです。もっと具体的に言うと、
きっちりお金をかけて、効果的な宣伝広告を積極的に打っていくということです。
何故お金をかけなければいけないかというと、お金を出してプロに頼むことによって、会社をよりよく見せることができるからです。
経営者の多くは、よい商品が売れる商品だと思っています。
でも、それは間違いです。実はよい商品が売れるのではなく、よさそうに見える商品が売れるのです。
取引をしてくるかは、まだ我社を使っていない時です。
だから当社は100億企業に向けて、ホームドラマや男性経営者100人、下野新聞社他、積極的に広告を打ちはじめ、社員募集や我社の
仕事をお客様に知って頂く努力を新たに始めたのです。
お客様の99％は当社が新築が出来るという事を知らないのです。

荒金

https://ta-k.co.jp/aragane/462/
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私のポエム集に、
『嫌な事があってもいいんだよ
失敗したっていいんだよ
それが貴方を成長させるんだよ
それが貴方をやる気にさせるんだ
うまくいっている時は
それが出来ないんだよね』
トラブったり、クレームを出したりしたら、諦めないでやり抜く、それが仕事。
意地悪されたり、邪魔をされて引っ込むような事をしたら、会社も自分も伸びない。なにくそと頑張ってやり抜くから成長するのだよね。

荒金
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今日は早朝より新年の役員会を行い、皆さんを代表して各所長の人達と、大平山に新年の祈願を行ってきます。
2019年の今年は10月から消費税が上がり、2020年8月にオリンピックが終わります。
トランプさんの影響もありますが、2020年から2022年頃日本の景気後退が始まる可能性があります。
ただ、世界の投資家が後進国より引き上げた投資金を2023年に目がけて再投入してきます。なおかつ2025年に大阪万博が決定
し、23年頃から上向きます。経済の落ち込みも当初予定したものより、軽くなる可能性があります。
ただ景気がどうなろうと、我が社、及び私達はお客様第一主義の徹底をやり抜き、社員と家族の幸せの為に、元号の変わる今年は、定めた
目標を達成しましょう。
何卒、宜しくお願い致します。

荒金

https://ta-k.co.jp/aragane/463/
https://ta-k.co.jp/aragane/464/
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あけましておめでとうございます。
今年は己(きど)の亥(いのしし)の年です。

干支歴から判断すると、2019年は、「己亥」の年となります。
「己」は陰の土性で、田園を意味します。田園は人の住まいする場所だと言われています。そこでは庶民にとっての生活の場があり、また
生活必需品の収穫もあります。
また「亥」は、陰の水性を意味する十二支です。「亥」は、木偏をつけると「核」という字になり、これは強いエネルギーを意味します。
この二つの文字、すなわち「己亥」が意味する年は、強い意志や力、エネルギーを持って、庶民のパワーが増すという意味があります。
また地道な努力をもって運気が立ち上がるという、将来へ向って新たなスタートを切るという意味もあります。

なお、陰の干支まわりの年は、国内に大きな動くがあると言われていますが、まさにこの年は天皇陛下の生前退位があり、新たな元号がス
タートする年でもあります。
天皇陛下は日本の象徴であり、その陛下が退位されて新たな天皇陛下が日本の象徴になられる。この大きな変化は、日本の政治、経済に大
きな良き影響を与えることになります。
変化はチャンス。それをどう活かすかは、それぞれの知恵になります。

あなたの家族の幸せをお祈りしながら、今年も会社の為、社員の為、お客様の為に頑張って参ります。
宜しくお願い致します。

荒金

https://ta-k.co.jp/aragane/465/

