
元気配信
元気とやる気のあなたに

お客様との頻度は会ったら1周間以内に行動を起こさないと、相手はあなたの事を忘れてしまいます。
一番のベターは、会って2日以内が最高だと私は思っています。
そして、1週間後にメールを送るとか、10日後に電話をするとか、
1ヶ月後に定期訪問するとか、そういう事を決めておかないと、
お客様は逃げて行きます。
あなたもこまめにお客様と接触を。

荒金

https://ta-k.co.jp/aragane/588/

