
元気配信
元気とやる気のあなたに

書類はシンプルで分かりやすい方が良い
戦争も営業も大切なのは勝つ事だ。
戦争は出来るならば避けた方が良い。
営業も出来るならば、競合見積はやらない方が良い。
だから『すぐやる、今やる、全てやる』
分厚い企画書よりも一枚のレポート。
A4で分かりやすい言葉で文字を箇条書きにした、余分なものをそぎ落としたものが良い。
よく裏付けとして、様々なものを付けてくる人がいるが、私はそれを読む事はほとんど無い。
説得力、説明力は文書の量ではないのだ。
相手に読みやすく、分かりやすく、数字及び期限を入れたA4一枚の提案書を出す事を心がけてほしい。

荒金

https://ta-k.co.jp/aragane/500/

